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Biznes chce grupowo

Internet Zakupy grupowe dla firm to pionierski pomyst

Monika Kaczyiiska

Idea zakupow grupowych
w Polsce jest juz dobrze znana.
Ten typ handlu na masowg
skale rozwingt sie w 2010 roku.
Obecnie w polskiej siecijest juz
ponad 40 podobnych serwi-
sOw. W zeszlym roku portale
dedykowane zakupom grupo-
wym miaty 4 miliony uzytkow~
nikéw. S3 one jednak adreso-
wane do uzytkownikéw indy-
widualnych.

Najczgsciej mozna tam zna-
lez¢ ustugi zwigzane zlokalami
gastronomicznymi, salonami
fryzjerskimi i kosmetycznymi
fitness, czy hotelami. Portale
oferujace zakupy grupowe staja
si¢ miejscami, ktore kojarza sie
Polakom z oszczedzaniem. Co~
raz wigksza liczba uzytkowni~
kéw pomaga utrzymac wysoki
poziom rabatéw na ustugi
i produkty. Tendencja, kt6ra
obserwujemy, wskazuje na to,
zerynek tego typu ustug bedzie
sie dalej rozwijac. .

Swiadczq o tym takie inicja-
tywy jak portal B2Bdeal.pl,
ktéry otwiera mozliwos¢ zaku-~
pow grupowych dla firm. Zda-~
niem tworcéw portalu brak
ofert dla firm to wyrazna luka
wrynku. Zwtaszcza ze, jak wy~
nika z danych GUS w 2009
roku 88,2 proc. matych i 97,7
proc. Srednich przedsigbiorstw
byto. .odbiorcami  ustug
internetowych. Zatem kazda
nowa inicjatywa dla firm
w sieci ma duze szanse na po-
wodzenie.

— W odpowiedzi na zapo~
trzebowanie rynku na zakupy
grupowe dla przedsigbiorstw
postanowiliSmy  stworzy¢
B2bdeal.pl. Gteboko wierzg, ze
ten projekt odniesie sukces ~

~ Najwazniejsze informacje
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Zakupy grupowe znalazly sie w zakresie zainteresowania matych I $rednich firm

przekonuje Tomasz Krobski,
wiasciciel portalu.

Zaletg tego nowoczesnego
kanatu wspotpracy jest fakt, iz
taki portal moze zaoferowac
nizsze ceny niz posrednicy ma-
jacy rzeczywisty sie¢ biur
sprzedazy.

Przyktadowo na B2bdeal.pl
mozna znaleZ¢ ustugi dorad-
cow finansowych, abona-
menty medyczne czy tez pa-
kiety na pozycjonowanie stron
internetowych oraz na prowa-
dzenie strony internetowej
(fanpage) na Facebookui wiele
innych odpowiadajacych zapo-
trzebowaniom biznesu, a to
wszystko z rabatem nawet
do 8oproc.

- Dla sprzedajacych jedna
zzalet B2bdeal.pl jest gratisowa
funkcja reklamy. Kazda oferta
wystawiona w serwisie zaku-

pow grupowych jest swego ro-
dzaju wizytowka firmy ogla-
dang przez tysiace uzytkowni-
koéw ~dodaje T. Krobski.
Ofertyjuz obecne naportalu
to dopiero poczatek. Z czasem
zakres proponowanych ustug
bedzie si¢ rozwijat. Docelowo
mate i §rednie firmy korzysta-
jacztego medium, beda mogty
takze korzystac z innych, z re-
guly outsourcingowanych
ustug, takich jak ustugi ksie-
gowe, prowadzenie e-biuraitp.
Wszystko to dzigki mozli-
wosciom komunikacyjnym, ja-
kie daje internet. Wtasnie takie
ustugi mogg dac znaczne osz-
czednosci, zwtaszcza dla pro-
wadzacych biznes w tych czes-
ciach kraju, w ktoérych koszty
pracy sg stosunkowo wysokie.
E-biuro dla firmy dziatajgcej -
w Poznaniu czy Kaliszu prowa-

dzone np. z Podlasia bedzie
znacznie tanisze niz taka ustuga
w miejscu prowadzenia dzia-
talnosci, nie méwigc juz o fi-
zycznym biurze, wymagajacym
wynajecia pomieszczen oraz
zatrudnienia obstugi.

Kolejnym, wydaje si¢ rozwo-
jowym kierunkiem dziatal-
nosci sg klasyczne zakupy gru-
powe przeznaczone dla przed-
siebiorstw. Dzieki takiemu
portalowi producent moze po-
tencjalnie omingé posredni-
ctwo hurtowni, a tym samym
zaoferowac¢ np. sklepom czy
firmom wykonawczym lepsze
ceny. Tujednak do rozwigzania
pozostaje obieg dokumentow
miedzy poszczegélnymi fir-
mami uczestniczacymi w gru-
pie kupujacej cos bezposrednio
od producenta w hurtowych
ilo$ciach.




