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Idea zakupów grupowych 
w Polsce jest już dobrze znana. 
Ten typ handlu na masową 
skalę rozwinął się w 2010 roku. 
Obecnie w polskiej sieci jest już 
ponad 40 podobnych serwi­
sów. W zeszłym roku portale 
dedykowane zakupom grupo­
wym miały 4 miliony użytkow­
ników. Są one jednak adreso­
wane do użytkowników indy­
widualnych. 

Najczęściej można tam zna­
leźć usługi związane z lokalami 
gastronomicznymi, salonami 
fryzjerskimi i kosmetycznymi 
fitness, czy hotelami. Portale 
oferujące zakupy grupowe stają 
się miejscami, które kojarzą się 
Polakom z oszczędzaniem. Co­
raz większa liczba użytkowni­
ków pomaga utrzymać wysoki 
poziom rabatów na usługi 
i produkty. Tendencja, którą 
obserwujemy, wskazuje na to, 
że rynek tego typu usług będzie 
się dalej rozwijać. 

Świadczą o tym takie inicja­
tywy jak portal B2Bdeal.pl, 
który otwiera możliwość zaku­
pów grupowych dla firm. Zda­
niem twórców portalu brak 
ofert dla firm to wyraźna luka 
w rynku. Zwłaszcza że, jak wy­
nika z danych GUS w 2009 
roku 88,2 proc. małych i 97,7 
proc. średnich przedsiębiorstw 
było odbiorcami usług 
internetowych. Zatem każda 
nowa inicjatywa dla firm 
w sieci ma duże szanse na po­
wodzenie. 

- W odpowiedzi na zapo­
trzebowanie rynku na zakupy 
grupowe dla przedsiębiorstw 
postanowiliśmy stworzyć 
B2bdeal.pl. Głęboko wierzę, że 
ten projekt odniesie sukces -
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Zakupy grupowe znalazły się w zakresie zainteresowania małych i średnich firm 

przekonuje Tomasz Krobski, 
właściciel portalu. 

Zaletą tego nowoczesnego 
kanału współpracy jest fakt, iż 
taki portal może zaoferować 
niższe ceny niż pośrednicy ma­
jący rzeczywistą sieć biur 
sprzedaży. 

Przykładowo na B2bdeal.pl 
można znaleźć usługi dorad­
ców finansowych, abona­
menty medyczne czy też pa­
kiety na pozycjonowanie stron 
internetowych oraz na prowa­
dzenie strony internetowej 
(fanpage) na Facebooku i wiele 
innych odpowiadających zapo­
trzebowaniom biznesu, a to 
wszystko z rabatem nawet 
do 80 proc. 

- Dla sprzedających jedną 
z zalet B2bdeal.pl jest gratisowa 
funkcja reklamy. Każda oferta 
wystawiona w serwisie zaku­

pów grupowych jest swego ro­
dzaju wizytówką firmy oglą­
daną przez tysiące użytkowni­
ków - dodaje T. Krobski. 

Oferty już obecne na portalu 
to dopiero początek. Z czasem 
zakres proponowanych usług 
będzie się rozwijał. Docelowo 
małe i średnie firmy korzysta­
jąc z tego medium, będą mogły 
także korzystać z innych, z re­
guły outsourcingowanych 
usług, takich jak usługi księ­
gowe, prowadzenie e- biura itp. 

Wszystko to dzięki możli­
wościom komunikacyjnym, ja­
kie daje internet. Właśnie takie 
usługi mogą dać znaczne osz­
czędności, zwłaszcza dla pro­
wadzących biznes w tych częś­
ciach kraju, w których koszty 
pracy są stosunkowo wysokie. 
E-biuro dla firmy działającej 
w Poznaniu czy Kaliszu prowa­

dzone np. z Podlasia będzie 
znacznie tańsze niż taka usługa 
w miejscu prowadzenia dzia­
łalności, nie mówiąc już o fi­
zycznym biurze, wymagającym 
wynajęcia pomieszczeń oraz 
zatrudnienia obsługi. 

Kolejnym, wydaje się rozwo-
jowym kierunkiem działal­
ności są klasyczne zakupy gru­
powe przeznaczone dla przed­
siębiorstw. Dzięki takiemu 
portalowi producent może po­
tencjalnie ominąć pośredni­
ctwo hurtowni, a tym samym 
zaoferować np. sklepom czy 
firmom wykonawczym lepsze 
ceny. Tu jednak do rozwiązania 
pozostaje obieg dokumentów 
między poszczególnymi fir­
mami uczestniczącymi w gru­
pie kupującej coś bezpośrednio 
od producenta w hurtowych 
ilościach. 
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